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                                 РОССИЙСКАЯ ФЕДЕРАЦИЯ

                               ВОЛОГОДСКАЯ ОБЛАСТЬ ГОРОД ЧЕРЕПОВЕЦ

                                    ЧНОУ «АГЕНТСТВО ГОРОДСКОГО РАЗВИТИЯ»,

                                    162600, г. Череповец, бульвар Доменщиков, 32,

                                      тел./факс: (8202) 53-47-57, тел. (8202) 534753

                                  www.agr-city.ru –портал поддержки малого и среднего бизнеса 

2-3 октября с 10.00 до 17.00 СЕМИНАР АНДРЕЯ КРЫЛОВА 
Бизнес-моделирование

Лучшие техники и приемы для развития бизнеса

для руководителей, владельцев бизнеса и всех, кто хочет увеличить продажи и прибыль
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Крылов Андрей Владимирович – известный маркетолог, управляющий партнёр Living Eyes Consulting (Москва), разработчик ряда известных брендов и стратегий их коммуникации.

Образование: МГУ им. М.В.Ломоносова (Социолог и Психолог), РХТУ им. Менделеева (Инженер), АНХ при Правительстве РФ (школа А.И.Пригожина), Академия трансформационного коучинга Питера Врицы (Великобритания), тренинг тренеров (Кроль, Михайлова «Класс»). 

В программе семинара

· Что это и зачем? Бизнес-модель. Как зарабатывать деньги и строить эффективный бизнес. Традиционная и прибыльная бизнес-модели
· Девять структурных блоков бизнес-модели: 

1. На ком зарабатывать деньги? Выбор прибыльных потребительских сегментов

2. Какие выгоды потребитель ищет? Как сделать свой товар более привлекательным для клиента? Ценностное предложение

3. Где быть ближе к потребителю? Каналы сбыта

4. На основе чего строить взаимоотношения с клиентами? 
5. На чём зарабатываем? Потоки поступления дохода 

6. Какие активы необходимы для функционирования бизнеса? Ключевые ресурсы 

7. За счёт чего компания будет уникальна? Ключевые виды деятельности

8. Как партнёры могут усилить ценности товара для потребителей?

9. Как снизить издержки? Структура расходов
· Шаблон построения бизнес-модели и его использование

· Лучшие техники совершенствования имеющейся и разработки новой бизнес-модели. Практика их использования участниками семинара
· За что потребитель действительно готов платить? Взгляд со стороны потребителя
· А что, если …? Инструменты поиска эффективных бизнес идей

· Как добиться целостного понимания бизнес-модели? Визуализация 

· Как всё это будет работать и приносить прибыль? Прототипирование

· Каким будет будущее? Как будущее делать реальным? Варианты будущего, тенденции и сценарии

· Как создать то, чего ещё нет на рынке, но что будет востребовано клиентами? Одновременное увеличение ценности для покупателя и снижение издержек

· Примеры прибыльных инновационных бизнес-моделей. Анализ причин успеха
· Отработка техник участниками семинара (совершенствование имеющихся и разработка новых бизнес-моделей)
· Консультации. Разбор случаев и ответы вопросы участников семинара 
· Работа со своей бизнес-моделью и презентацией проекта.

В результате участник семинара
· найдет инновационные возможности и идеи для развития и повышения «выживаемости» своей компании;

· овладеет инструментами разработки прибыльных инновационных бизнес-моделей и способами увеличения эффективности бизнеса;

· лучшее поймет потребительские и рыночные тенденции, действия конкурентов и собственные сильные и слабые стороны

Для субъектов малого и среднего предпринимательства семинар бесплатный (кроме тех, кто уже участвовал в иных образовательных мероприятиях НП «АГР»), для остальных желающих –  3000 рублей.
Для бесплатного участия в семинаре необходимо предоставить следующие документы:

· копия паспорта + копия паспорта руководителя (если ООО);

· копия ИНН, ОГРН, документов, подтверждающих полномочия руководителя (если ООО);

· выписка из единого государственного реестра юридических лиц, выданная не ранее чем за 1 месяц до обращения за услугой по обучению;

· справка установленного образца, подтверждающая, что организация является субъектом малого и среднего предпринимательства 
ВНИМАНИЕ! Количество участников семинара 35 человек. Необходима ОБЯЗАТЕЛЬНАЯ ПРЕДВАРИТЕЛЬНАЯ РЕГИСТРАЦИЯ по телефонам 22-38-98, 22-76-21, 53-47-53 или по электронной почте nak@agr-city.ru, 
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