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                                    РОССИЙСКАЯ ФЕДЕРАЦИЯ

                          ВОЛОГОДСКАЯ ОБЛАСТЬ ГОРОД ЧЕРЕПОВЕЦ

                            НП «АГЕНТСТВО ГОРОДСКОГО РАЗВИТИЯ»,

                                    162600, г. Череповец, бульвар Доменщиков, 32,

                                      тел./факс: (8202) 20-19-28, тел. (8202) 20-19-28
                                  www.agr-city.ru –портал поддержки малого и среднего бизнеса 


                               НП «Агентство Городского Развития» приглашает на тренинг
«Переговоры»
15 апреля  2019 года с 10.00 до 14.00
   Ведущий тренинга: Александр Протасов, тренер личностного роста и ораторского мастерства. Опыт проведения тренингов и мастер-классов 10 лет (с 2009 г.). Провел более 150 групповых тренингов и мастер-классов по ораторству, техникам продаж, управлению эмоциями, командообразованию и другим направлениям. Участниками тренингов стали порядка 2500 человек. Успешно реализует индивидуальные проработки с клиентами. Провел свыше 100 консультаций.  Участники тренинга: менеджеры по продажам, руководители отделов, индивидуальные предприниматели.  
                                                          Программа тренинга:
Любые переговоры это, как правило, демонстрация, кто сильнее, хитрее, сговорчивее, убедительнее и аргументированнее высказывает свою позицию. Цель одна - получить нужный результат!
I Модуль «Вербальный»
- Обработка навыка знакомства и выявление ценностей людей.

- Техника убеждения «Четырехходовка»

- Управление логическими уровнями при переговорах. Управление собеседником

- Универсальная техника ответов на каверзные вопросы. Фокусы языка.

- «Трансовые цепочки» построения предложений

II Модуль «Невербальный»
- Умение использования характеристик голоса, как инструмент ведения переговоров
- Установление быстрой коммуникации (раппорт), ведение переговорами.
- Управление взглядом, жестами, мимикой, позой при ведении переговоров
На тренинге мы разберем вербальные (слова) и невербальные (жесты, голос, позы) инструменты управления переговорами.

Важной составляющей частью является умение не ЧТО говорить, а КАК говорить, чтобы правильно донести свою точку зрения оппоненту/партнеру. Тренинг рассчитан на подготовленных участников, которые имеют опыт деловых переговоров в любой деятельности.
                                                            Стоимость – 2000 рублей. 
Сумма указана без НДС, т.к. Исполнитель не является плательщиком НДС в связи с применением упрощенной системы налогообложения.
  Место проведения: конференц-зал НП «Агентство Городского Развития», б. Доменщиков, 32, здание центральной библиотеки им. В.В. Верещагина (левое крыло). Необходима ОБЯЗАТЕЛЬНАЯ ПРЕДВАРИТЕЛЬНАЯ РЕГИСТРАЦИЯ по телефонам (8202) 20-19-22, 20-19-23 или по электронной почте ng@agr-city.ru; is@agr-city.ru. 
 
ссылка на регистрацию  - https://forms.gle/VQMfjuQ5gkZtETat7 
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